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Schrijvers verspreiden e-boeken liever zelf

2203200 Fag. 48
De Nederlandse schrijver Leon de Winter roept zijn collega’s op om de verkoop van e-boeken zelf in handen te nemen. Hij ontwikkelt daarvoor de/ e e - s
veebsite CShed. I e
“Tachtiq eurocent royalty: dat lijkt me niet echt in het vaordes! van de schrijver’ L .
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Het kantslmoment voor het e-bosk wordt voorspeld voor 2012, Studies wijzen uit dat de toestsllen dan multifunctioneel zullen ziin en beduidend lager in prijs.
Nists staat sen brede verspreiding dan nog in de weg.

Op weg naar D-day worden de stellingen al ingenomen. Kleinere spelers zijn ervaor beducht dat molochs als Google of Amazan het terrein innemen en de wetten gaan dicteren

Daarom heeft de averheid onlangs 500.000 euro vrigemaakt om een e-boekplatform te ontwikkelen. Dat wordt een soort buffer, waardoor de bibliotheken en uitgeverijen sen reeks titels kunnen
aanbieden aan de individuele lezer.

Een opmerkelijk initiatisf is dat van de Nedsrlandse schrijver Leon de Winter (55). Die kondigde al langer een initiatief aan dat het schrijvers mogelijk most maken de distributie van hun werk via
e-boek zelf te organiseren. Vorige week heeft hij een uitgebreide mailing gedaan aan collega’s, inclusief modelcontract. Dat schrijft Boskblad op zijn site.

Het komt erop nesr dat De Wintsr het recht in eigen handen neemt. ‘Ik wil niet afhankelijk worden van de websites en bedriffsoverwegingen van Bol.com en Amazon’, zei hij onlangs aan De
Valkskrant. "Wat ii met mijn e-boeken en de prijs daarvan kunnen doen, ligt buiten miin controle. Dus heb ik beslaten mijn eigen e-boekendistributeur t= worden.’

Hij ontwikkelde een eigen e-boekplatform en zoekt nu steun bij collega-schrijvers. Met ziin initiatief omzeilt hij de itgeefketen. Ziin online platform heet C-Shed, een verwijzing naar Seshet, de godin
van de schrijvers.

Aan zijn colleaa's legt hij zijn demarche uit. Hij denkt dat er voor de distributie van e-bosken weinig heil te verwachten is van de uitgeverijen, ‘Het lijkt erop dat we bij e=n verkoopprijs van tien euro
een royalty van maar liefst tachtio eurocent krijgen’, schrijft hij. Ik ben 2o ontroerd dat de tranen me in de ogen schieten. Maar liefst tachtig cent. Laat ik proberen me diplomatiek uit te drukken: dit
lijkt niet in het belang van de schrijver.’

In het systeem van De Winter laat de schrijver ziin baek in een digitaal formaat omzetten. Dat kost z'n honderd euro voar een boek van drishonderd bladzijden. Vervalgens kan de schrijver ziin werk
verkopen op de websits van C-Shed. De verkooppriis bepaalt hij zelf. &l is het wils die lager t= houden dan de papieren versie.

Na aftrek van diverse kosten, zoals organisatie, webbeheer en bevsiiging, kan de auteur een opbrengst verwachten die sen derde van de kostpriis bedraagt. Op langers termiin ziet De Wintsr de
winst zelfs oplopen tot de helft van de kostprijs. Als er genoeg schrijvers meedoen en de investeringen zijn terugverdiend
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